Grundlagen des Exports und der Kundenansprache im Ausland
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> Potenziale des Exports

» Kritische Punkte zum Export

> Export in Mitgliedsstaaten der Europaischen Union

> Export in Drittlander

> Exportaufbau

> Exportsortiment

> USP der Marke

> Vertriebswege

> Importeursuche im Ausland

> Rechtliche Aspekte

Inhalt
Das Seminar ,,Grundlagen des Exports und der Kundenansprache im Ausland” richtet sich vorran-

gig an alle Exporteure, die sich neu den Chancen und Herausforderungen des Exports von Lebens-
mitteln aus deutscher Herstellung stellen oder die ihr Wissen und Verstandnis zu den wesentli-
chen Fragen des Exports erneut hinterfragen mochten. Es sollen dabei die Potenziale des Exports
beleuchtet, die verschiedenen Anforderungen fiir den Export in die EU und in Drittlander aufge-
zeigt und die unterschiedlichen Vertriebswege herausgestellt werden. Anhand von Praxisbeispie-
len erfahren Sie, welche Dos and Don'ts fir den Export entscheidend sind und wie sich potenzielle
Kunden richtig ansprechen lassen.

lhre Referentin
Sabine Panhorst ist eine seit tiber 30 Jahren international erfahrene Expertin im Export der deut-

schen Lebensmittelindustrie. In den letzten Jahren entwickelte sie als Exportmanagerin Exportstra-
tegien flr mittelstandische Unternehmen und war fiir den Markenaufbau im Ausland verantwort-
lich. Seit 10 Jahren leitet sie ihr eigenes Unternehmen planexport.



